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Graduiert mit Einkommen und 
bester Berufsaussicht.

STUDIENGANG

 5 Ihr Weg zum dualen Studium   
an der Berufsakademie Sachsen

Neben den Zugangsvoraussetzungen benötigen Sie zum Studienbeginn 
einen Ausbildungsvertrag mit einem unserer anerkannten Praxispartner.

Eine aktuelle Liste mit Praxispartnern befindet sich auch auf den Internetseiten 
der jeweiligen Studienakademie oder Sie erhalten diese auf Anfrage durch 
die Studienakademie zugesandt. Nutzen Sie auch unsere Bewerberbörse: 
bewerberboerse.ba-sachsen.de. Hier können Sie Duale Studienplätze/ Aus-
schreibungen suchen und sich schnell und unkompliziert beim jeweiligen 
Unternehmen bewerben oder Kontakt aufnehmen. Unternehmen oder 
Einrichtungen Ihrer Wahl, die noch keine Praxispartner der Berufsakademie 
Sachsen sind, können einen Antrag auf Anerkennung stellen. Die Bewerbung 
um einen Studienplatz für ein duales Studium bei den Unternehmen erfolgt 
selbständig durch Sie. Gemeinsam mit über 10.000 Praxispartnern haben wir 
bereits mehr als 31.000 Studierende zu einem erfolgreichen Studienabschluss 
geführt. Mehr als 90 Prozent unserer Absolventen starten im Anschluss an 
das Studium direkt in die Berufspraxis.

Jetzt bewerben und im Markt studieren!

 5 Studieren an der Berufsakademie  
Sachsen – 7 gute Gründe:

 # Duales Prinzip 
Wirtschaft und Wissenschaft kooperieren bei der anspruchsvollen 
akademischen und zugleich praxisorientierten Ausbildung auf 
Hochschulniveau.

 # Marktorientierte Studienangebote 
An den sieben Staatlichen Studienakademien warten praxisnahe 
Studiengänge aus den Bereichen Wirtschaft, Technik sowie Soziales 
und Gesundheit auf Sie.

 # Finanzielle Freiheit 
Das duale Studium wird monatlich durch das Praxisunternehmen 
vergütet. Es fallen keine Studiengebühren an.

 # Soziale Sicherheit 
Die Sozialversicherung während des Studiums deckt Arbeitslosen-, 
Kranken-, Pflege-, Renten- und Unfallversicherung vollständig ab.

 # Effizientes Arbeiten 
Kleine Seminargruppen ermöglichen ein individuelles und produkti-
ves Arbeiten sowie eine hohe Betreuungsqualität. 

 # Hohe Abschlussquoten 
Überdurchschnittlich viele Studierende erreichen an der Berufsaka-
demie Sachsen ihren angestrebten Studienabschluss.

 # Optimale Perspektiven 
Mehr als 90 % der Absolventen starten im Anschluss an das Studium 
unmittelbar im Unternehmen ihrer Wahl.

Ausbildungsvertrag mit einem anerkannten Praxispartner

Duales Studium an der Berufsakademie Sachsen

  Allgemeine  
Hochschulreife

 
Fachhoch- 
schulreife

Fachge- 
bundene Hoch- 
schulreife  
(Studium in  
einem entspre-
chenden
Studiengang)

Meister- 
prüfung

Abgeschlossene 
Berufsausbil- 
dung in Verbin-
dung mit einer 
bestandenen 
Zugangsprüfung

Abschluss der  
Aufstiegsfort- 
bildung  
(z.B. Techniker)  
Studium auf  
Basis eines Bera-
tungsgesprächs  
möglich

Sie interessieren sich für ein duales 
Studium an der Berufsakademie Sachsen?
Wenn Sie eine dieser Zugangsvoraussetzungen
erfüllen, kann es schon fast losgehen:

Das Studium an der Berufsakademie Sachsen wird mitfinanziert durch Steuer-
mittel auf der Grundlage des von den Abgeordneten des Sächsischen Landtags 
beschlossenen Haushalts.

Berufsakademie Sachsen
Staatliche Studienakademie Riesa
University of Cooperative Education
Rittergutsstraße 6
01591 Riesa

Studienrichtungsleiterin: Prof. Katrin Heinzl
Telefon: +49 3525 707-581
katrin.heinzl@ba-sachsen.de
Verwaltungsangestellte: Britta Menzlow
Telefon: +49 3525 707-601
britta.menzlow@ba-sachsen.de

www.ba-riesa.de
Folgen Sie uns auf unseren Social Media Kanälen

Handelsmanagement
und E-Commerce
BWL-Dienstleistungsmanagement

STUDIENRICHTUNG



	5 Handelsmanagement und E-Commerce 
dual studieren

Gehandelt wird immer! B2B und B2C, stationär, online oder ambulant – die 
Handelslandschaft ist bunt und spannend: Wie wird sich der stationäre Handel 
weiter verändern? Kaufen wir in 20 Jahren nur noch per Smartphone ein? 
Diese und weitere Fragen beschäftigen die Manager in Handels- und Dienst-
leistungsunternehmen. Die Digitalisierung verändert die Vertriebsstrukturen 
in allen Branchen und stellt große Herausforderungen an das Management 
kundenorientierter, effizienter und nachhaltiger Vertriebsprozesse.

	5 Praxis von Anfang an

Praxis wird groß geschrieben an der Berufsakademie Sachsen. Die Lehrver-
anstaltungen integrieren aktuelle Entwicklungen im stationären sowie im 
Online-Handel anhand von Fallbeispielen und finden neben der klassischen 
Vorlesung in Form von Seminaren, Gruppenarbeiten und Planspielen statt. 
Praktische Erfahrungen der Dozentinnen und Dozenten sowie Exkursionen 
zu Handelsbetrieben bereichern die Lehrveranstaltungen. Die Praxisphasen 
sind inhaltlich eng mit den Theoriephasen verknüpft.

	5 Praxispartner

Die Wahl des Praxispartners will gut überlegt sein. Für das Studium Han-
delsmanagement und E-Commerce sind stationär und online agierende 
Einzel- und Großhandelsunternehmen, Verbundgruppen und Franchisesys-
teme sowie Dienstleistungsunternehmen geeignet. Auch Produktions- und 
Handwerksbetriebe mit eigenem Vertrieb sowie Beschaffungsplattformen 
gehören zu unseren Praxispartnern. Bei der Suche nach einem Unterneh-
men sind wir unseren Bewerberinnen und Bewerbern gern behilflich. Die 
jeweils aktuelle Praxispartnerliste finden Sie auf unserer Homepage sowie 
in der Bewerberbörse der Berufsakademie Sachsen. 

	5 Studieninhalte

Eine erfolgreiche Karriere im Management von Handelsunternehmen 
setzt ein betriebswirtschaftliches Studium voraus, welches eng mit 
handelsbetrieblichen Inhalten verknüpft ist. So studieren Sie nicht nur 
Betriebswirtschafts- und Volkswirtschaftslehre, Rechnungswesen und 
Recht, Wirtschaftsmathematik und Statistik, sondern machen sich auch 
mit Handels- und Distributionsstrukturen, Handelsmarketing und Markt-
forschung, Supply Chain Management und Logistik, Unternehmens- und 
Mitarbeiterführung vertraut. Lehrveranstaltungen zu Verhandlungsführung 
und Kommunikation, Store Management, Shopping Center Management, 
Existenzgründung oder Außenhandel runden Ihr Studium ab.

Sie entscheiden! Abhängig von Ihren Präferenzen und der Ausrichtung 
Ihres Praxispartners wählen Sie ab dem dritten Semester eine der beiden 
Vertiefungen:

Vertiefung Stationärer Handel – mehr als nur Produkte verkaufen

Künftige Führungskräfte im Einzel- und Großhandel befassen sich 
mit der Optimierung und Digitalisierung von Prozessen in Filialen, 
Lagern und Logistikzentren genauso wie mit Sortiments-, Preis- und 
Kommunikationsentscheidungen in den stationären Handelsformen. 
Erlebnishandel, Standortmanagement und Stadtmarketing, Prozess-, 
Qualitäts- und Kundenbeziehungsmanagement sind ebenso Lehrin-
halte wie das Controlling aller Handelsprozesse.

Vertiefung E-Commerce – Deine Karriere im Online-Handel

Angehende E-Commerce-Manager setzen sich mit den Formen und 
Erfolgsfaktoren des Online-Vertriebs auseinander, sie beschäftigen sich 
mit Aufbau und Usability von Online-Shops und digitalen Marktplätzen, 
mit Online-Marketing und Multi-Channel-Management, Web-Pro-
grammierung, Logistik und Fulfillment sowie mit Datensicherheit, 
Online-Recht und Web-Controlling. 

	5 Studienabschluss

Das duale Studium ist eine attraktive, praxisorientierte Alternative 
zum Studium an Fachhochschulen und Universitäten. Studienorte sind 
sowohl die Staatliche Studienakademie Riesa als auch die Standorte 
unserer Praxispartner. 

	# Regelstudienzeit drei Jahre (sechs Semester)

	# Vierteljährlich wechselnde Theorie- und Praxisphasen 

	# Studienbeginn jährlich am 1. Oktober

	# Abschluss als Bachelor of Arts (B.A.)

Der akkreditierte Bachelorabschluss der Berufsakademie Sachsen ist 
dem Bachelorabschluss der Hochschulen gleichgestellt.

	5 Perspektiven nach dem Studium

Das Studium schafft die Voraussetzungen zur Übernahme aller betriebs-
wirtschaftlich geprägten Führungsaufgaben im mittleren Management, 
insbesondere im Vertrieb (z.B. Markt- oder Filialleitung, Abteilungs- oder 
Bereichsleitung, später Verkaufs- oder Vertriebsleitung), im Einkauf 
sowie in Warenwirtschaft/Logistik. Darüber hinaus sind unsere Ab-
solventinnen und Absolventen für Spezialaufgaben in den Bereichen 
Prozessmanagement, Marketing, Human Resources Management und 
Controlling qualifiziert. 

Absolventinnen und Absolventen der Vertiefung E-Commerce konzi-
pieren und betreuen den Online-Vertrieb von Unternehmen; sie sind 
verantwortlich für Content-Management, Web-Controlling sowie On-
line-Marketing und gestalten die Verknüpfung aller Vertriebskanäle 
zum Multi-Channel-Konzept. 

Kaufleute verändern die Welt – schon immer hat der Handel gesell-
schaftliche Veränderungen ausgelöst und Fortschritt befördert. Ein 
spannender Wandel, den Sie aktiv mitgestalten können.

Lassen Sie uns gemeinsam handeln!
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